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第6話　知ってる？商品の購入にかかるコスト

1516

発生するコストは購入時だけではない！？

営業員に質問してみよう！～質問例～

金融商品を購入するうえで発生する「コスト」についてご存じですか？

ある商品を買って売った時に、たとえ収益が発生したとしても総合的に考え

るとあまり収益がでていなかったということがあります。

金融商品には売買時以外にコストがかかるものもあります。

また、信託報酬などの保有している資産に対してかかる継続的なコスト、さ

らに成功報酬などの運用成果に応じてかかるコストなど商品によって様々

です。購入する前に必ず確認しましょう。

私がこの商品に○○万円を投資したら、それぞれの
コストが実際にいくらかかるのか説明していただけ
ますか？

これで    バッチリ！第6話まとめ

金融商品の買付にはコストがかかり、イニシャルコスト
（EX:販売手数料）、だけでなくランニングコスト
（EX:信託報酬、成功報酬）などもあります

“〇％”だけでなく、具体的な金額も把握しておきましょう

金融商品にかかるコストには、購入前の商品説明から購入後のフォローまで
トータルサービスが含まれています

らに成功報酬などの運用成果に応じてかかるコストなど商品によって様々

！第6話まとめ

金融商品の買付にはコストがかかり、イニシャルコスト

“〇％”だけでなく、具体的な金額も把握しておきましょう

金融商品にかかるコストには、購入前の商品説明から購入後のフォローまで



第7話　「安い」だけで選択してませんか？

1718

費用対効果をきちんと確認しよう

営業員に質問してみよう！～質問例～

実際に商品を購入するとき、中身が類似していてコストが安い商品があれば

そちらを選択しますよね。しかし、コストが低い商品を購入したとしても運用

成果が低いと意味がありません。そのためコストだけでなく、過去の実績や

見込まれる成果など費用対効果も考慮して購入する商品を選びましょう。

ちなみに比較的コストの高い商品は、インデックス（市場全体）より高い運用成

果を目指すものが多く、その分情報収集・調査・分析などにコストがかかってい

ます。一方、比較的コストの低い商品は、インデックスの動きと同様の運用成果

を目指すものが多く、銘柄選定などにかかるコストが低く済む傾向にあります。

費用がより安い類似商品はあるか。
あればその商品について説明していただけますか？

これで    バッチリ！第7話まとめ

類似する金融商品でもコストが異なる場合がある

コストの大小だけでなく、その差が生じる理由や
費用対効果も大切

勧められた商品以外にも類似する商品がないかどうか
営業員に聞きましょう
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第8話　未来で後悔しないためには
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先を見据えた決断を

営業員に質問してみよう！～質問例～

購入後、確認できていないケースとして挙げられるのは運用期間に制限が

あったり、換金・解約時に制約がかかったりすることです。

例えば投資信託の中には信託財産留保額といって、解約時に解約代金から

差し引かれてしまう商品があります。

他にも換金・解約したいと思っても、一定期間解約ができない期間が設定

されている場合もありますので、事前にしっかり確認しましょう。

状況によってはすぐにできない場合もあるので、購入する前に必ず理解して

おくことが重要です。担当の営業員に事前に確認してみましょう。

私がこの商品を換金・解約するとき、具体的にどのよう
な制限や不利益があるのかについて説明していただけ
ますか？

これで    バッチリ！第8話まとめ

商品毎に解約時の制約がかかる場合もある
（運用期間、信託財産留保額等）

解約時の制約の有無、その詳細について確認しましょう

投資信託説明書（交付目論見書）を必ず確認しておきましょう
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第9話　本当にその商品で大丈夫？

2122

納得した商品選択をするために

営業員に質問してみよう！～質問例～

これまでのポイントを押さえて商品を選び抜いたと思いますが、最後に確認

していただきたい点があります。

それは勧められた商品が自分に適しているかどうか、ということです。

金融機関の営業の人は購入時にかかる手数料が高い商品や自分の業績評

価を高くする商品を率先して勧めてくることがあります。念入りに確認して

判断しましょう。

また、購入後も投資環境は常に変化していますので値動きや世の中の動向

に注意して定期的に運用状況を調べるようにしましょう。

私の利益よりあなたの会社やあなたの利益を優先する
可能性がある場合、あなたの会社では、どのような対策
をとっていますか？

これで    バッチリ！第9話まとめ

提案商品が会社や営業員の業績評価の向上を
優先した商品の場合がある

これまで（1話～8話）のポイントを踏まえ、納得ゆく商品
選定をしましょう

少しでも疑問に思うことがあれば、納得できるまで相談しましょう
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営
私の利益よりあなたの会社やあなたの利益を優先する
可能性がある場合、あなたの会社では、どのような対策
をとっていますか？



アイザワ証券株式会社  金融商品取引業者 関東財務局長（金商）第3283号
〒105-7307　東京都港区東新橋1-9-1東京汐留ビルディング7階
TEL.03-6852-7700（代表）

0120-925-411（受付時間）平日 8：00～17：00お問い合わせ窓口

マンガで分かる金融知識
～正しい金融商品の選び方～

商品を選ぶ大事なポイント？商品を選ぶ大事なポイント？

購入手数料？購入手数料？
購入にかかるコスト購入にかかるコスト

投資で気を付けることは？投資で気を付けることは？

納得するまで買わないほうがいい？納得するまで買わないほうがいい？

買って終わりではない！？買って終わりではない！？

資産形成の目的?資産形成の目的?


